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Luego de invertir US$ 100 millones en la construccién, equipamiento y adminis-
tracion de dos hospitales y dos policlinicos para Essalud, el gerente general de IBT
Group, Daniel Querub Perelis, apunta a la inversion de nuevos hospitales para el
Ministerio de Salud, bajo la modalidad Asociacion Publico Privada.

iQué es IBTy en qué nego-
cios estan inmersos?

Es una empresa de Miami
con parte del capital espafiol
que estd presente principal-
mente en América Latina
pero mds en Africa y cons-
truye, equipa y gestiona todo
en hospitales, con distintas
empresas especializadas. Ade-
mds tenemos otra rama de
actividad que no es de salud.
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{Cual es la experiencia de
IBT en el sector salud en el
mundo?

Tenemos experiencia ad-
ministrando hospitales en di-
versos paises a nivel mundial,
pero en realidad, mds hemos
construido. Por ejemplo, he-
mos construido mds de tres
mil camas de hospital a nivel
mundial, en América Latina,
Africay todos los continentes.

Solo administramos hospita-
les en Panamd y en Perd.

Y en Espaia?

En Espafia no administra-
mos porque Nosotros aunque
somos espafoles no trabaja-
mos caso en nuestro pais, lo
hacemos a nivel internacional.

Y cuales son los nuevos
planes de inversion en nuestro
pais?

La inversién ahora depen-



derd un poco de cémo salgan
los modelos en Pertd. En los
dos hospitales que gestiona-
mos (en el Callao y Vila Maria
del Triunfo) se ha invertido
100 millones de délares y aho-
ra mismo en otro ramo que
no es de salud a nivel de ener-
gia limpia se estd invirtiendo
para hacer seis centrales hi-
droeléctricas. Por otro lado es-
tamos a la espera que salgan
estos procesos del MINSA y
ESSALUD para invertir mds en
nuevos hospitales.

Hay mucho interés en se-
guir invirtiendo aca...

Estamos stper interesados
en los hospitales del Ministe-
rio de Salud. Si bien es cierto
que nuestra especializacion es
mads con servicios asistenciales
y no unicamente con bata gris
que es lo que se estd promocio-
nando actualmente.

{Su compromiso en las
APP con ESSALUD es por 30
anos o0 mas?

Si, IBT estd aqui en Perti y
tiene un contrato por treinta
afnos con ESSALUD, por lo cual
no se va ir a ningun lado. Te-
nemos interés en seguir invir-
tiendo, seguir construyendo,
equipando y gestionando. La
idea es seguir trabajando de la
mano del MINSA y ESSALUD y
preferiblemente mds con una
bata verde y una bata blanca.

{En la region cual es el
mercado mas atractivo para
IBT?

Al dia de hoy Perd, sin lu-
gar a dudas. Porque es el que
mds estd apostando por la in-
versién privada y es un pais
con muchisimo desarrollo.
Ademds que tiene mucho po-
tencial.

i{Cuanta experiencia tie-
nen en APP?

En Asociaciéon Publico

Privada tenemos aproximada-
mente ocho afios pero a nivel
inversién treinta y cinco. La
experiencia en APP estd prin-
cipalmente en Panamd, Repu-
blica Dominicana, Ecuador y
en Perd. Nosotros trajimos el

modelo que se promocioné
en Espafia desde hace mds o
menos quince afios, que es el
modelo Riberay es el que esta-
mos trayendo a Peru.

{En qué otros paises ve-
cinos estan interviniendo y
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aeciendo en infraestructura
hospitalaria como nosotros?

Estamos invirtiendo tanto
en Panamd, Republica Domi-
nicana, Argentina, Brasil y
Ecuador en lo que es América
Latina.
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